Edouard MONGRAND

Expert du B2B avec une double compétence Marketing et Commerciale, 'entreprenariat,
les nouvelles technologies et le Digital sont le fil conducteur de mon parcours
professionnel.

@ edouard.mongrand@gmail.com () 06.15.05.20.57 EA[L[ Biarritz (64200) m 45 ans — Marié, 2 enfants

RESUME EXPERIENCES COMPETENCES
(détail en page 2) Ecosystéme Digital

Depuis () Expert Digital — PIC DIGITAL Sk
2019 Business Developpement - Relation client —

Conseil — Chef de projet Informatique :

Outils Standard:

Depuis. Directeur — SAS ED2 Pack Office, Photoshop, Wordpress,
2014 Bidart (64) Prestashop, Joomla...

Fondateur d’une start up digitale Connaissances et Outils divers:

Missions de consulting en business
développement

Liés Growth Hacking, Community manager,
Analytics, Connaissance Android, iOS, SEO,
SEA, iOT, Notion, Salesforce

2010- ¢) Ingénieur Grands Comptes — 5sur5

2014 Sud — Ouest (6 départements) FORMATION
Vente, réponse appel offres o
2000 Diplémé de I’Ecole Supérieure de
2008-@) Responsable d’agence — 5sur5 Commerce de Montpellier
2010 Anglet (64) Master Ingénieur d’Affaires en
Management — Gestion d’un centre de profit Produits et Services de I'Informatique

et des Télécommunications

2004- €@ cChef de Marché Marketing — SFR Entreprises 1996 €) DEUG de Sciences (DEUG A)
2008 Paris la défense (92) Université de Pau
Marketing — Management — Gestion de projet 1994 @ ISEM - Toulon

Math Sup Intégrée en Ecole d’ingénieur

1993 () BACC
Lycée René Cassin - Bayonne

2002 - ’ Chef de Produit Marketing — Bouygues
2004 Télécom Entreprises

Boulogne Billancourt (92)

Marketing — Gestion de projet

2000~ @ Ingénieur Commercial — Bouygues Télécom
2002 Entreprises

Bordeaux (33)
Vente — Profil chasse INTERETS

Voyage, Sports, Cinéma, Membre d’une
Pena Bayonnaise.
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EXPERIENCES
Expert Digital — PIC DIGITAL

Consulting auprés des entreprises et accompagnement sur des sujets de transformation digitale.
Vente de solutions digitales en fonction des besoins clients : site web, site ecommerce,
applications mobiles, intranet, ERP, référencement..

Solutions utilisées Wordpress, Prestashop, Joomla, Elasticsearch, app mobile ionic...

Chef de projet pour certains clients (5 a 7 projets gérés en simultanée).

Directeur — SAS ED2
Fondateur de Calldoor, start up digitale membre French Tech proposant des apps mobiles B2B

managées par un logiciel en mode SAAS
Notamment en charge de la gestion du projet et du business development de la solution

Missions de consulting

Accompagnement de différentes structures (apps mobile B2B2C, opérateur fibre, ...) sur des missions en
business développement

Tuteur aupres d’étudiants dans le cadre de Master en communication et en Projets Digitaux

Ingénieur Grands Comptes — 5sur5

Commercialisation de solutions et services (fixe / mobile / internet) auprés des GC régionaux
Gestion du parc client. Chasse / Prospection et négociation aupres des entreprises prospects.
Réponse aux appels d’offres en environnement Marché public. Gestion des projets complexes.

Responsable d’agence — 5sur5

Recrutement et Encadrement d’une équipe de 11 personnes.
Suivi commercial (budgets, objectifs, stocks..).

Formation et accompagnement des vendeurs

Chef de Marché Marketing — SFR Entreprises

Création de produits de téléphonie fixe et mobile. Mise en place de la stratégie marketing produit.
Gestion de projets et interface entre les différents services. Reporting, analyse et animation des offres.
Formation et Management

Chef de Produit Marketing— Bouygues Télécom Entreprises
Création, suivi et animation de services mobiles.

Ingénieur Commercial — Bouygues Télécom Entreprises
Commercialisation de solutions en téléphonie mobile (voix et data) — Profil chasse



